WISETURK - UCRETSIZ REHBER

B2B Toplanti Hazirik Rehberi

Uluslararasi B2B gorismelerinde hedef liste, karar verici, gindem, sunum ve toplanti sonrasi
takip surecini standardize eden rehber.

Toplantidan once
e Firmanin faaliyet alanini ve satin alma yapisini arastirin.
e Katiimcilarin unvanlarini ve karar strecindeki rollerini belirleyin.

¢ En fazla lc¢ ana mesaj ve Uc¢ kesif sorusu hazirlayin.

Toplanti sirasinda
« Uriin anlatimindan énce ihtiyac, hacim, teknik sart ve satin alma takvimini sorun.
* Notlari aksiyon sahibi ve tarih ile kaydedin.

* Bir sonraki adimi toplanti bitmeden netlestirin.

Takip

* 24-48 saat icinde 6zet ve aksiyon e-postasi génderin.
* Numune, fiyat, teknik dokiiman veya s6zlesme adimlarini tek takip tablosunda yonetin.

e Yanitsiz kalirsa planli ve 6lcUll takip ritmi uygulayin.

Onemli not

Bu rehber genel bilgilendirme ve calisma planlamasi amaciyla hazirlanmistir. Uriin, lke, vergi, gimriik veya
s6zlesme bazli kararlar icin gincel resmi kaynaklar ve yetkili uzmanlar ayrica kontrol edilmelidir.

Kaynak yonlendirmeleri: T.C. Ticaret Bakanligi, European Commission Access2Markets, WTO, ICC, WCO ve ITC gibi
resmi/kurumsal ticaret bilgi kaynaklari.
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