WISETURK - UCRETSIZ REHBER

Turkiye Pazarina Giris Kontrol Listesi

Tarkiye pazarina girmek isteyen sirketler icin dogrulama, rekabet, fiyatlandirma, mevzuat ve
ilk B2B gorismelerini kapsayan uygulama rehberi.

1. Pazar hipotezini tanimlayin
* Hedef muUsteri segmentini ve karar verici profilini yazili hale getirin.
« UrGiniin hangi probleme ¢6ziim sundugunu Tlrkiye baglaminda yeniden test edin.

e Toplam pazar ile erisilebilir pazar kavramlarini birbirinden ayirin.

2. Mevzuat ve urun uygunlugu
 GTIP/HS kodunu, ithalat gerekliliklerini ve Griin bazl teknik diizenlemeleri kontrol edin.
* Etiketleme, garanti, satis sonrasi hizmet ve yerel temsil gerekliliklerini dogrulayin.

* Vergi ve gumrik maliyetini satis fiyatindan édnce modelleyin.

3. Rekabet ve fiyat

e En az 10 dogrudan/ikame rakibi karsilastirin.
e DistribGtér mariji, bayi marji, lojistik ve finansman maliyetlerini fiyat modeline ekleyin.

e Liste fiyati yerine sahadaki net satis fiyatini arastirin.

4. Partner ve musteri dogrulamasi

* Potansiyel distribttorleri ciro, kanal, Grln grubu, teknik ekip ve bdlgesel kapsama goére
puanlayin.

« ilk toplantida miinhasirlik vermek yerine performans kriteri ve deneme dénemi kullanin.

e Takip ritmini CRM Uzerinden yonetin.

Onemli not

Bu rehber genel bilgilendirme ve calisma planlamasi amaciyla hazirlanmistir. Uriin, (ilke, vergi, giimriik veya
s6zlesme bazli kararlar icin giincel resmi kaynaklar ve yetkili uzmanlar ayrica kontrol edilmelidir.

Kaynak yonlendirmeleri: T.C. Ticaret Bakanli§i, European Commission Access2Markets, WTO, ICC, WCO ve ITC gibi
resmi/kurumsal ticaret bilgi kaynaklari.
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